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»,RUND UM IMMOBILIENVERKAUF
UND -VERMIETUNG IST EIN MAKLER
DER BESTE ANSPRECHPARTNER"

Weshalb es sich lohnt, Immobiliengeschafte mithilfe
eines Maklers abzuwickeln.
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Liebe Immobilien-Interessierte,

Wohnen ist ein zentrales Thema fiir jeden von uns. Ein Zuhause gilt als Riickzugsort und Privatsphare.
Man machte sich wohl fiihlen in den eigenen vier Wanden und investiert dafiir unter Umstanden viel
Zeit, Geld und Herzblut. Wahrend der eine den passenden Wohnraum fiir sich und seine Familie noch
sucht, mochte der andere eine Immobilie verauBern oder vermieten. Fiir den Dritten geht es beim
Erwerb oder Verkauf von Wohn- oder Gewerbeimmobilien um ein reines Kapitalgeschaft. Der
Immobilienmarkt, so wie wir ihn in der heutigen Zeit kennen, ist von vielen verschiedenen
Einflussgrolen gepragt.

Als Immobilienmakler beobachten wir diesen Markt seit tiber 25 Jahren und kennen uns bestens mit
den herrschenden Regeln, Gesetzen und Gepflogenheiten aus. Wir haben Trends kommen und gehen
sehen und beobachten auch die strukturellen Veranderungen mit besonderem Interesse. Gerade in
den Stadten Erfurt und Jena und den angrenzenden Orten Gotha, Weimar, WeilRensee, Sommerda,
Gebesee oder auch Apolda, hat sich in den vergangenen Jahren eine Menge getan. Wenn Sie in dieser
Region nach Immobilien suchen oder Immobilien verkaufen mochten begleiten wir Sie gerne bei lhrem
Vorhaben und setzen alles daran, die bestmdglichen Konditionen fiir Sie auszuhandeln.

Da uns haufig allgemeine Anfragen erreichen, die sich um Immobiliengeschafte drehen, haben wir
diesen Ratgeber erstellt. Hier finden potenzielle Verkaufer und Kaufer ebenso wie Mieter und
Vermieter viele praktische Tipps und Hinweise rund um Immobilien.

Wir hoffen, dass die nachfolgenden Seiten Sie dazu
ermutigen, lhren Wunsch oder lhr Vorhaben rund ums
Thema Immobilie weiter zu verfolgen. Sprechen Sie uns
gerne an, wenn wir Sie dabei unterstiitzen konnen, ihr

geplantes Immobilienprojekt in die Tat umzusetzen.

Wir freuen uns auf Sie.

@ % E‘“’MVW ELKE RINGLEB & RONALD MERTEN

Geschaftsfiihrer der Ronald Merten Immobilien GmbH

Ihre Elke Ringleb & lhr Ronald Merten
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Kaufen, verkaufen, mieten oder vermieten - die
Ronald Merten Immobilien GmbH unterstiitzt
Kunden in jeder Angelegenheit.

Ganz gleich, ob Sie eine Wohnung oder ein Haus mieten, kaufen oder verkaufen mochten. Ob Sie eine
Eigentumswohnung als Kapitalanlage nutzen mochten oder auf der Suche nach einem passenden
Mieter fiir Ihre Gewerbeimmobilie sind - bei uns sind Sie an der richtigen Stelle. Unsere Aufgabe und
unser Anspruch ist es, das Bestmogliche fiir unsere Kunden herauszuholen.

Sie mochten eine Immobilie verkaufen

Sie haben sich dazu entschieden, eine Wohn- oder Gewerbeimmobilie aus Ihrem Besitz zu verauern.
Die gute Nachricht ist: Fiir jede Immobilie gibt es den passenden Kaufer. Um moglichst profitabel aus

dem Geschaft herauszugehen ist ein jedoch ein wenig Zeit und Aufwand gefragt.

Am Anfang geht's darum, den aktuellen Marktwert
Ihrer Immobilie zu ermitteln. Bedenken Sie, dass

Sie nicht ein paar Schuhe oder ein gebrauchtes

Fahrrad verkaufen. Damit jemand moglichst viel
Geld fiir Ihre Immobilie aufbringt, sind Sie im
ersten Schritt gefragt. Denn es ist Ihre Aufgabe
einen moglichst marktgerechten Verkaufspreis

festzusetzen und die potenzielle Zielgruppe

einzugrenzen.

Gerne unterstiitzen wir Sie dabei mit unserer ganzen Erfahrung, denn die Preisfindung ist das A und O.
Ohne Preis gibt es kein Angebot und ohne Angebot keine Kaufinteressenten.

Erzahlen Sie uns in einem Erstgesprach etwas iiber die Hintergriinde des Verkaufs: Welche Geschichte
steckt in der Immobilie, was sind die Griinde fiir den Verkauf. All diese Informationen kdnnen uns in
einer spateren Phase des Verkaufs oder Vermarktung helfen. Verschiedene Faktoren wie Zustand und
Lage der Immobilie miissen ebenfalls beriicksichtigt werden, um einen realistischen Verkaufswert zu

ermitteln.
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Offenheit ist die beste Basis fiir eine Zusammenarbeit mit dem Makler und den potenziellen Kaufern:
Das bedeutet: Sprechen Sie alle Makel und Probleme an, die Sie im Zusammenhang mit lhrer Immobilie
fir wichtig erachten. Aus unserer Erfahrung heraus, konnen viele Probleme bereits im Vorfeld gelost
werden. Gerade bei alteren Objekten wissen die meisten Interessenten, was auf sie zukommt und
kalkulieren ein entsprechendes Budget fiir Umbau- und Modernisierungsarbeiten gleich mit ein. Wir
haben auch schon Falle erlebt, in denen vermeintliche Nachteile sich zum Vorteil umgekehrt haben. Das
passiert zumeist dann, wenn die Kaufer handwerklich Begabte sind und UmbaumaBnahmen in

Eigenregie durchfiihren konnen.

Sicher haben Sie eine Wunschvorstellung im Kopf, fiir welchen Preis Sie gerne verkaufen mochten.
Lassen Sie uns gemeinsam priifen, welche Moglichkeiten die aktuelle Marktlage zulasst und welche
MaBnahmen in dem Zuge erforderlich sind, um einen vielversprechenden Verkaufspreis aufzurufen.
Gerne nehmen wir lhre Immobilie in unser Portfolio auf.

Immobilien kaufen in Erfurt und Umgebung

Der Erwerb von Immobilien ist fiir Privatleute in den meisten Fallen eine Herzensangelegenheit. Man
sucht ein Heim fiir sich und seine Lieben und maochte sich langfristig binden. Der Immobilienkauf ist
aktuell aufgrund der finanzwirtschaftlichen Situation eine sinnvolle Investition.

Um Immobilien zu kaufen ist jetzt der passende Zeitpunkt. Gerne sind wir bei der Suche nach dem
passenden Objekt behilflich, wenn Sie an Immobilien in Erfurt und Umgebung interessiert sind. Und
bedenken Sie: Der aufgerufene Angebotspreis entspricht nur selten dem tatsachlichen Kaufpreis. Gehen
Sie also mutig voran und vermeiden Sie Kompromisse bei der Wahl Ihres Traumhauses oder lhrer
Traumwohnung. Setzen Sie auf einen erfahrenen Immobilienexperten an lhrer Seite, der Ihnen dabei
hilft einen kiihlen Kopf zu bewahren, wenn es um die Abwicklung geht.

Sollten Sie eine Immobilie suchen, die sie privat
nutzen mochten, kann der Makler derjenige sein,
der sie erdet oder auf den Boden der Tatsachen
holt. Immer wieder beobachten wir, dass
potenzielle Kaufer unbedingt zum Zug kommen
mochten. Sie wiinschen sich ihr Traumhaus so
sehr, dass sie am liebsten auf der Stelle den

Kaufvertrag unterzeichnen wiirden.
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Von Schnellschiissen rund um den Immobilienerwerb konnen wir jedoch allen Interessenten nur
dringend abraten. Wir sind der Meinung, dass die Anschaffung einer Immobilie das Leben verandern
kann, und zwar im positiven Sinne. Allerdings miissen viele Dinge gewahrleistet sein, damit dies auch
tatsachlich eintritt. Andernfalls kann der Immobilienkauf auch Probleme mit sich bringen, die Sie und
Ihre Angehorigen nicht nur an finanzielle Grenzen, sondern auch an die Grenzen der Belastbarkeit

bringen.

Inshbesondere bei renovierungsbediirftigen Immobilien empfiehlt es sich, genauer hinzusehen: Haben
Sie die Zeit und die finanziellen Mittel, um die Immobilie in einen modernen Standard zu bringen? Viele
Kunden argumentieren, dass sie anfallende Handwerksarbeiten in Eigenleistung erbringen. Hier geben
wir zu bedenken, dass auch die Kosten fiir Baumaterialien in die Rechnung einzubeziehen sind.
Womoglich sparen Sie den Arbeitslohn, aber alles, was an Werkzeugen, Baumaterialien oder auch

Fenstern oder Tiiren benotigt wird, kostet Geld.

Deshalb ist unser Rat: Wenn Sie eine Immobilie
kaufen machten, dann machen Sie sich moglichst
keinen Zeitdruck. Entscheiden Sie in Ruhe und
kalkulieren Sie die Kosten griindlich durch. Und
sollten Sie womadglich am Ende nicht zum Zug
kommen, weil ein anderer Kaufer schneller war,

dann  konnen wir Sie nur ermutigen

weiterzusuchen. Auch fiir Sie wird das passende
Objekt eines Tages dabei sein.

Sie mochten eine Immobilie vermieten

Die Vermietung von Hausern, Wohnungen oder Gewerberaumlichkeiten ist weniger aufwandig als die
Abwicklung eines Verkaufs. Dennoch nehmen wir uns viel Zeit fiir die Vermittlung potenzieller Mieter an
Vermieter. Wenn Sie Immobilien in Erfurt und Umgebung vermieten mochten, dann ist die schnelle
Vermittlung um jeden Preis nicht ist unser Ziel. Vielmehr streben wir fiir Sie die Anbahnung eines
moglichst langfristigen Mietverhaltnisses an. Das gewissenhafte Priifen der Eigenauskiinfte von
Interessenten gehort daher ebenso zu unseren Aufgaben wie die ehrliche Aufbereitung von
Informationen zur Immobilie. Denn moglichst viel Transparenz ist die beste Grundlage fiir zufriedene
Mieter und Vermieter.
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Trotz Kiindigungsfristen kommt es bei der Suche nach einem neuen Mieter haufig auf eine schnelle und
ziigige Abwicklung an. SchlieBlich sind Sie als Vermieter an einem méglichst nahtlosen Ubergang ohne
Mietausfalle interessiert. Wir konnen lhnen als Makler viele zeitintensive Arbeiten abnehmen. Zum
einen erstellen wir fiir Sie professionelle Anzeigen, die wir fiir Sie online und offline schalten. Dann
koordinieren wir Besichtigungstermine mit dem aktuellen Mieter und neuen Interessenten.
AnschlieBend priifen wir die Selbstauskiinfte der Interessenten und selektieren den oder die
vielversprechendsten Kandidaten.

Der komplette Kontakt zwischen Interessenten und dem aktuellen Mieter lauft in dieser Phase iiber uns.
Wir beantworten telefonische Anfragen zur Immobilie, begleiten die Besichtigungstermine vor Ort und
kiimmern uns auf Wunsch auch um die Mietvertrage. Sie kommen erst ins Spiel, wenn es darum geht,
die Vertragsangelegenheiten abzuschlieBen. Gerade wenn Sie in einer anderen Stadt wohnen oder
beruflich stark eingebunden sind, kann die Suche nach einem passenden Nachmieter zu einer
stressigen und nervenaufreibenden Angelegenheit werden. Ersparen Sie sich dies, indem Sie uns die
Neuvermietung |hre Immobilie anvertrauen. Wir konnen uns gut in lhre Lage versetzen und

beriicksichtigen bei der Suche nach einem Nachmieter Ihre Wiinsche.

Ubrigens: Sollten Sie im Zuge der Neuvermietung UmbaumaBnahmen planen, sind wir lhnen ebenfalls
gerne behilflich. Wir sind bereits seit iiber 25 Jahren im Geschaft und haben viele zufriedene Kunden
dabei unterstiitzt, Immobilien in Erfurt und Umgebung zu vermieten. In dieser Zeit haben wir ein
Netzwerk aus zuverlassigen Partnern aufgebaut, darunter Handwerksbetriebe, wie beispielsweise
Makler, Bodenleger und auch sogenannte ,Allrounder”, die wir bei Interesse gerne vermitteln.

Sie mochten eine Immobilie mieten

Entgegen der landlaufigen Meinung, dass Immobilienmakler nur Vermieter oder Verkaufer unterstiitzen
konnen, mochten wir Sie ermutigen, sich bei der Suche nach Ihrer neuen Mietwohnung von uns
unterstiitzen zu lassen. Sie sparen somit Zeit und Aufwand, da wir nur Angebote fiir Sie heraussuchen,
die Ihrem tatsachlichen Suchprofil entsprechen.

Zur Miete wohnen hat zahlreiche Vorteile: Sie
zahlen jeden Monat einen festen Betrag und
benotigen keinerlei Riickstande fiir Reparaturen.
Bei Schaden haftet der Vermieter, der sich um eine
zeitnahe Behebung kiimmern muss. Als Mieter
bleiben Sie dariiber hinaus flexibel, falls sich Ihre

Lebensumstande andern.
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Wenn Sie sich fiir Immobilien mieten in Erfurt und Umgebung interessieren, dann sind wir das passende
Maklerbiiro fiir Sie. Unser Fokus liegt seit {iber 25 Jahren in dieser Region. Hier kennen wir die
Marktlage und wissen, worauf es ankommt. Fiir uns stellt es kein Problem dar fiir Sie zu arbeiten, auch
wenn Sie noch in einer anderen Stadt wohnen sollten. Ganz im Gegenteil: Gerne nehmen wir
Vorabbesichtigungen in Ihrem Auftrag wahr und verhandeln mit Maklern oder Vermietern. Je genauer
Ihre Angaben sind, desto besser konnen wir passende Objekte am Markt ausfindig machen.

Sie haben wenig Zeit, um sich der Wohnungssuche zu widmen? Dann {iberlassen Sie uns einfach den
Papierkram. Unser Know-how stellen wir seit Jahren Mietern und Vermietern sowie Kaufern und
Verkaufern zur Verfiigung. Unabhangig davon, wer die Courtage zahlt, ist unser Anliegen ein gutes
Geschaft abzuschlieBen, von dem alle Beteiligten profitieren. Wir behandeln all unsere Kunden und
Geschaftspartner mit dem gleichen Respekt und einer serviceorientierten Haltung. Denn in erster Linie
sehen wir das Immobiliengeschaft als ein Geschaft zwischen Menschen. Menschen, die
unterschiedliche Wiinsche, Vorstellungen und Bediirfnisse haben.

So erzielen Sie einen zufriedenstellenden

Geschaftsabschluss

Am Ende eines jeden Immobiliengeschafts steht der Vertragsabschluss. Der Weg bis zu dem Termin, bei
dem die Beteiligten ihre Unterschriften unter eine Vereinbarung setzen, kann unter Umstanden
zeitaufwandig und miihevoll gewesen sein. Damit sich dieser Weg fiir Sie lohnt, ist die Zusammenarbeit
mit einem Makler empfehlenswert. Konkret unterstiitzen wir Sie bei Verkaufswiinschen mit folgenden

Leistungen:

Das Erstgesprach

Wir lernen uns kennen und Sie geben uns erste
Informationen zur Immobilie. Da wir in den
kommenden Wochen eng zusammenarbeiten,
sollte die Chemie zwischen uns stimmen. Nur
wenn wir ein gutes Bauchgefiihl haben, sollten wir
unsere Zusammenarbeit fortsetzen. Wir sind an

einer guten und vertrauensvollen Zusammen-

arbeit ebenso interessiert wie Sie.
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Deshalb zahlt es zu unseren Grundsatzen, dass wir unseren Kunden niemals beim ersten Treffen einen
Maklerauftrag zur Unterschrift vorlegen. Wir mochten, dass Sie sich die notige Zeit nehmen und ,eine

Nacht dariiber schlafen” bevor Sie sich vertraglich binden.

Marktwertermittiung

Wir besichtigen die Immobilie und Sie bringen alle Unterlagen mit, die dabei helfen einen Verkaufswert
zu ermitteln. Dazu zahlen: Grundrisse, ein Nachweis dariiber, dass es sich um lhr Eigentum handelt,
Dokumente von der Stadt oder dem Landkreis zur ErschlieBungssituation sowie evtl. vorhandene
Gutachten. Und Sie erzahlen uns so viel wie moglich iiber die Geschichte der Immobilie. Auf dieser Basis

gelingt es, einen realistischen Kaufpreis zu ermitteln.

Es wird zwischendurch immer Fragen geben, die wir uns gegenseitig beantworten. Und es wird fehlende
Unterlagen geben, die eine Bank zwingend zur Finanzierung benotigt und die Sie nicht haben. Es ist alles
beschaffbar, selbst Grundrisse, Wohnflachen- und Kubaturberechnungen sind durch ein Aufmal
erstellbar.

Vermarktung und Exposé

Nachdem sich Makler und Verkaufer iiber den Verkaufspreis der Immobilie und die
Vermarktungsstrategie geeinigt haben fallt der Startschuss fiir die Durchfiihrung konkreter Aufgaben.
Zurecht haben Verkaufer einen Anspruch auf die professionelle Vermarktung einer Immobilie. Es geht
um hohe Summen, die aufgebracht und unter Umstanden finanziert werden miissen, da reicht ein Schild
im Vorgarten mit der Aufschrift ,Zu verkaufen” nicht aus. Wir sorgen fiir einen ersten guten Eindruck mit
einem professionellen Exposé inklusive aussagekraftigem Bildmaterial und Unterlagen, darunter auch
Flurkarten, Grundrisse oder Ausziige aus dem Baulastenregister. Im Gegenzug sorgen Sie fiir eine
aufgeraumte Situation bei den Besichtigungsterminen. Somit ist man bestens vorbereitet fiir die Fragen
der Kaufinteressenten und die Vermarktung kann starten. Nichts ist unprofessioneller als fehlende
Unterlagen oder Unwissenheit, wenn es um gangige Fragen zum Objekt geht.

Um moglichst viele Personen zu erreichen, bespielen wir alle Kanale und positionieren lhre Immobilie in
Online-Immobilienportalen, auf unserer eigenen Homepage, iiber Social-Media-Kandle oder als
klassische Anzeige in den Printmedien. Zudem durchforsten wir unsere eigene Kundenkartei nach
Interessenten, die aktuell das suchen, was Sie anbieten. Auch iiber diese Form der Vermarktung ihrer

Immobilie lassen sich Treffer erzielen.

—— 1 | RONALD MERTEN
| -

= IMMOBILIEN GMBH




Bei renovierungsbediirftigen Objekten kann es sinnvoll sein, einige Arbeiten noch vor dem Verkauf
durchzufiihren. Dabei gilt die Faustformel: Hell und frisch gestrichen wirkt immer besser als dunkel und
fleckig. So kann sich die Investition in einen Eimer Farbe und eine Arbeitskraft spater um ein Vielfaches
auszahlen. Uberall dort, wo mit kleinen Mitteln optische Verbesserungen erreicht werden konnen, sollte
man nicht zogern. Umso mehr Interessenten werden am Ende auf die Anzeige aufmerksam. Hierbei geht
es jedoch nicht um das Vertuschen von Mangeln wie beispielsweise Schimmelpilz, sondern darum,
einen optisch moglichst ansprechenden ersten Eindruck zu erzielen. Denn aus der Erfahrung wissen wir,
dass Mangel immer identifiziert werden und ein bewusstes Verschweigen dem Verkaufer als Tauschung
vorgeworfen werden kann. Daher lautet unsere unbedingte Empfehlung: Immer mit offenen Karten

spielen, um spatere Unstimmigkeiten gar nicht erst aufkommen zu lassen.

Finanzierung und Notar

Die Finanzierung der Immobilie ist oftmals der Knackpunkt bei Immobiliengeschaften. Hier entscheidet
sich, ob der Verkauf zustande kommt oder nicht. Der Kaufer muss anhand entsprechender
Bankdokumente nachweisen, dass er in der Lage ist, die Immobilie zu finanzieren. Ganz gleich ob er dies
mit seinem Vermogen tut oder iiber einen Immobilienkredit. Allen interessierten Kaufern raten wir

bereits vor konkreten Besichtigungen und vor einem tatsachlichen Kaufinteresse vorbereitet zu sein.

Lassen Sie sich von Banken oder unabhangigen
Finanzberatern unverbindlich dariiber informieren,
welche Kreditmoglichkeiten Sie haben, welcher
Eigenkapital-Anteil fiir Sie sinnvoll ist und im
Rahmen lhrer individuellen Mdglichen liegt. Wenn
eine attraktive Immobilie auf den Markt kommt ist

haufig Eile geboten. Da ist es ratsam, wenn Sie die

ersten Schritte schon gegangen sind.

Sind lhre Daten bekannt, kann der Bankberater ziigig alle weiteren Schritte im Zuge einer konkreten
Kreditanfrage vorbereiten. Sie haben somit ggf. einen entscheidenden Vorteil im Vergleich zu den

Mitinteressenten, wenn lhre Finanzierung als erste auf dem Tisch des Maklers oder Verkaufers liegt.

Beachten Sie unbedingt, dass es viele ,versteckte” Kosten beim Immobilienkauf gibt, die Sie in Ihrer
Finanzplanung jedoch unbedingt beriicksichtigen miissen. Neben dem reinen Kaufpreis gilt es die

Erwerbsnebenkosten zu beriicksichtigen, die regional variieren.

RONALD MERTEN

IMMOBILIEN GMBH




Bei Eigentumswohnungen ist auf das monatliche Hausgeld zu achten, das durch Sie als Inhaber zu
zahlen ist. Bedenken Sie auch, dass fiir evtl. Umbauten oder Renovierungsarbeiten Riicklagen zur
Verfiigung stehen miissen. Bei einem neuen Dach oder einer Hausisolierung kommen schnell ein paar
Tausend Euro fiir Sie als Mitglied einer Hausgemeinschaft zusammen. Erst wenn die finanzielle Seite
abgesichert ist, kommt der Notar ins Spiel. Dieser setzt den Kaufvertrag auf und beurkundet den
Vertragsabschluss. Offene Augen und Ohren sind hier gefragt, denn der Notar ist in der Kaufabwicklung
unparteiisch. Er handelt nicht fiir Sie oder in lhrem Sinne. Sie selbst sind gefragt, die einzelnen
Bestandteile der Vereinbarung zu benennen und final zu iiberpriifen. Ein von Ihnen beauftragter Makler
wird hierbei aufgrund der jahrelangen Erfahrung wertvolle Hilfestellung leisten.

Wir als Makler unterstiitzen Sie dabei, den Durchblick bei den Kosten zu behalten und zu vermeiden,
dass Sie sich finanziell iibernehmen.

Besondere Lebenslagen erfordern besondere
Immobilienlosungen: Wohnen im Alter

Wir leben in einer alternden Gesellschaft. Dank einer guten medizinischen Versorgung und einer
gesunden Lebensweise steigt der Altersdurchschnitt sowohl bei Mannern als auch bei Frauen. Das ist
erfreulich. Dennoch ist es nicht jedem vergonnt, topfit bis ins hohe Alter zu bleiben. Sehschwachen,
Gehschwachen oder andere Krankheiten sind keine Seltenheit. Auf diese Entwicklungen reagiert
mittlerweile auch der Immobilienmarkt. In barrierefreien Wohnungen soll es gelingen, dass Menschen,
auch mit gewissen Einschrankungen, selbstbestimmt leben konnen.

Wohnen im Alter erfordert jedoch einige besondere Ausstattungsmerkmale. Aus unserer Berufspraxis
wissen wir, dass ein Aufzug allein jedoch nicht ausreicht, damit sich eine Immobilie barrierefrei nennen
kann. Es gibt viele Normen und Vorschriften, die genau definieren, was zu einer Barrierefreiheit
dazugehort. So zum Beispiel ebene Boden oder Bader mit niedrigen Einstiegen in Badewannen oder
Duschen, Ebenfalls sollten Tiirklinken, Fensterhebel ohne groen Kraftaufwand zu bedienen sein.

Viele Kaufinteressenten, die heute noch fit sind, denken jedoch schon an die Zukunft. Um eine Immobilie
moglichst langfristig nutzen zu konnen, spielt barrierefreies Wohnen im Alter auch fiir jiingere
Immobilienkaufer zunehmend eine wichtige Rolle. Denn Umbauten dann vorzunehmen, wenn es notig
ist, bedeutet nicht nur jede Menge Geld in die Hand zu nehmen, sondern auch Zeit und Aufwand zu
investieren, die man in der Situation womaglich gar nicht hat.
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Ganz gleich, ob Sie barrierefreie Objekte zur Miete oder zum Kauf suchen oder entsprechende Objekte
selbst auf dem Markt anbieten, wir setzen uns gerne fiir Ihre Belange ein. Wir beraten Sie, worauf zu
achten ist falls Sie Immobilien erwerben und selbst umbauen machten. Denn gerade im Alter spielt eine

gewohnte Umgebung und ein entsprechender Wohnkomfort eine wichtige Rolle.
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SIE HABEN NOCH FRAGEN?

Kontaktieren Sie uns gerne fiir mehr Experten-
Tipps— wir beraten Sie gerne.

Ronald Merten Immobilien GmbH
Am Hopfenberg 5
99096 Erfurt

& Tel. +49 361 - 347 700

& info@merten-immobilien.de
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